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Nền kinh tế Việt Nam chuyển đổi từ nền kinh tế kế hoạch hóa tập trung sang nền kinh tế thị trường định hướng XHCN. Đây là quá trình chuyển biến mạnh mẽ từ tư duy đến hành động cụ thể của cả hệ thống chính trị của Việt Nam. Từ chỉ có hai hình thức sở hữu, sở hữu tập thể và sở hữu Nhà nước, chúng ta đã chuyển sang hình thức đa sở hữu gồm nhiều thành phần kinh tế tham gia, việc chuyển đổi trong lĩnh vực thương mại diễn ra sâu sắc, triệt để nhưng không phải dễ dàng để có một cơ chế thị trường như ngày nay. Ngày nay, khu vực kinh tế tư  nhân, trong đó có các hộ kinh doanh thương mại, các công ty tư nhân đã có vị trí, tiếng nói tron hệ thống doanh nghiệp, doanh nhân Việt Nam. Theo thống kê, hiện có khoảng 3 triệu hộ sản xuất kinh doanh, hơn 23 vạn công ty tư nhân so với vài ba ngàn tổ hợp công ty tư nhân cách đây gần 20 năm về trước, từ thành phần kinh tể nhỏ bé đóng góp vào GDP không đáng kể ngày nay khu vực này đóng góp trên 40% tổng sản phẩm quốc nội (GDP).
Khu vực kinh tế tư nhân ngày nay đã trở thành lực lượng quan trọng trong việc thực hiện các chủ trương chính sách của Đảng, Nhà nước đồng thời khu vực kinh tế tư nhân cũng là môi trường khách quan, phản ánh trung thực tính thực thi, hiệu quả, hiệu lực của các chủ trương, chính sách kinh tể Việt Nam trong mỗi giai đoạn cụ thể. Từ đó các cơ quan hoạch định chính sách rút ra những kết luận để thay đổi, điều chỉnh, bổ sung chính sách của mình cho phù hợp với thực tế, nhằm ngày càng tạo ra hành lang pháp lý tốt hơn giúp khu vực kinh tế tư nhân phát triển nhanh hơn, hoạt động có hiệu quả hơn, đóng góp lớn hơn cho chủ trương xây dựng Việt Nam thành quốc gia dân giàu nước mạnh, xã hội công bằng, dân chủ, văn minh.
Khu vực kinh tế tư nhân nói chung trong đó có các doanh nghiệp thương mại nói riêng rất linh hoạt trong sản xuất, dịch vụ kinh doanh, đáp ứng nhanh nhạy nhu cầu của thị trường, góp phần rất quan trọng bảo đảm cung cầu hàng hóa trên thị trường làm cho thị trường đa dạng hơn, phong phú hơn. Các chủ doanh nghiệp tư nhân đa phần là trẻ, có trình độ, có kiến thức, tiếp cận với thị trường nhanh, tiếp thu công nghệ, kinh nghiệm nghề nghiệp để lập nghiệp tốt, nhiều doanh nghiệp tư nhân đã thành đạt trong kinh doanh, trong hoạt động sản xuất nhập khẩu, và đã mạnh dạn có ý kiến đóng góp cho các cơ quan hoạch định chính sách liên quan đến lĩnh vực dịch vụ thương mại như luật thương mại sửa đổi, pháp lệnh chống bán phá giá, luật cạnh tranh, luật doanh nghiệp ... và những nghị định, quyết định của Chính Phủ điều hành hoạt động thương mại trong thời kỳ thực thi các cam kết trong WTO đặc biệt là những quyết định liên quan đến cơ chế thủ tục hành chính, các lĩnh vực thuế quan liên quan đến từng lĩnh vực cụ thể trong hoạt động thương mại dịch vụ trong thời gian vừa qua.
Khu vực kinh tế tư nhân nói chung và các doanh nghiệp thương mại nói riêng ngày nay đã trở thành đối tác quan trọng trong liên doanh, liên kết, hợp tác kinh doanh dịch vụ của hệ thống doanh nghiệp trong nước và doanh nghiệp nước ngoài, là cầu nối giữa sản xuất với thị trường trong và ngoài nước, thực hiện hội nhập kinh tế quốc tế và khu vực. Quan trọng hơn khu vực này nói chung và các doanh nghiệp thương mại thực sự là cầu nối nền kinh tế Việt Nam với nền kinh tế thế giới và khu vực. Khi tổng kim ngạch XNK vào Việt Nam đạt đến từ 1,3 đến 1,5 lần tổng sản phẩm quốc nội (GDP) thì vai trò hệ thống khu vực kinh tế tư nhân nói chung và các doanh nghiệp thương mại nói riêng cũng giữ một vị trí quan trọng nó quyết định tốc độ tăng trưởng GDP và là nhân tố quan trọng bình ổn thị trường kiềm chế lạm phát như giai đoạn hiện nay.

Cùng với khu vực kinh tế tư nhân phát triển các hiệp hội ngành nghề ra đời đã bảo vệ và phát triển ngành nghề đó. Đến nay hệ thống hiệp hội, hội ngành nghề ở Việt Nam đã phát triển lớn mạnh. Các hiệp hội đã phát huy sức mạnh của mình trong việc hỗ trợ hệ thống doanh nghiệp trong hiệp hội, tham vấn cho các cơ quan, hoạch định chính sách, các cơ quan quản lý những giải pháp tốt cho công tác quy hoạch phát triển ngành, công tác điều phối sản xuất, điều tiết thị trường theo quy luật cung cầu thị trường, quy luật giá cả, đảm bảo người tiêu dùng có lợi, doanh nghiệp có lợi, nhà nước có lợi trước những biến đông của thị trường, đặc biệt là các hiệp hội đã tích cực hoạt động đã tháo gỡ những khó khăn cho doanh nghiệp, tâp hợp những nguyện vọng, ý kiến xác đáng, phản ánh trung thực cơ quan hoạch định chính sách, cơ quan quản lý ngành tiếng nói chung của doanh nghiệp. Tiêu biểu là các hiệp hội: hiệp hội thép, hiệp hội xi măng, hiệp hội mía đường, hiệp hội cà phê ca cao, hiệp hội lương thực, hiệp hội doanh nghiệp chế biến sữa, hiệp hội phân bón, hiệp hội chè, hiệp hội da giầy, hiệp hội dệt may, hiệp hội doanh nghiệp vừa và nhỏ, hội doanh nghiệp trẻ, hiệp hội bảo vệ thương hiệu chất lượng hang hoá, hiệp hội các nhà bán lẻ…

Tập hợp một lực lượng đông các doanh nghiệp và chuyên sâu một ngành vì vậy hiệp hội có nhiều thông tin, nắm bắt tình hình, nguyện vọng chính đáng từ doanh nghiệp, doanh nhân vì vậy tiếng nói của hiệp hội phản ánh được thực tế từ một ngành, một lĩnh vực. Trước hết những dự báo, cảnh báo của hiệp hội về thị trường, về sản xuất kinh doanh, về những thuận lơi, khó khăn trong từng thời kỳ giúp các doanh nghiệp doanh nhân điều chỉnh kịp thời việc tăng, giảm quy mô SXKD, tìm kiếm thị trường, kiểm tra chất lượng hàng hoá cảnh báo kịp thời những biến động của thị trường trong và ngoài nước, tác động tích cực, hay tiêu cực đến lĩnh vực ngành nghề của hiệp hội làm cho doanh nghiệp tránh được rủi ro chuyển đổi kịp thời sản xuất kinh doanh của mình.

Hiệp hội và hoạt động của hiệp hội đóng góp ý kiến tham vấn cho các cơ quan hoạch định chính sách, xây dựng quy hoạch chính sách, xây dựng quy hoạch kế hoạch phát triển ngành nghề nhằm thúc đẩy phát triển ngành nghề phù hợp với yêu cầu thực tế. Đặc biệt trong lĩnh vực thương mại, việc gắn kết giữa sản xuất và lưu thông hang hoá ngày nay đã trở thành mối quan tâm của toàn xã hội, trong điều kiện hội nhập, mọi mối liên kết trong sản xuất, lưu thông hàng hoá đều phải nhằm vào mục tiêu yêu cầu thị trường gồm cả thị trường trong và ngoài nước. Trong thời kỳ hiện nay các hiệp hội giữ vai trò quan trọng trong việc thiết lập một thị trưpngf phân phối trong nước theo xu hướng văn minh hiện đại trong đó phải gắn sản xuất, bảo quản, chế biến và tiêu thụ sản phẩm sản xuất trong nước cùng với tổ chức hệ thống bán buôn, bán lẻ hàng nhập khẩu trong điều kiện mở cửa thị trường phân phối phù hợp với các cam kết quốc tế.

Hiệp hội giữ vai trò phản biện trong các cuộc thảo luận, nghiên cứu đề án, dự án của các cơ quan nhà nước lien quan đến lĩnh vực của hiệp hội kể cả từ các dự luât, các quy định, các quyết định của các cơ quan quản lý. Những ý kiến đóng góp của hiệp hội phản ánh những nội dung sâu sát, có tính thưc thi mang lại hiệu lực của các văn bản quy phạm pháp luật về lĩnh vực đó. Ngày nay trong lĩnh  vực thương mại có rất nhiều văn bản quy phạm pháp luật cần được sửa đổi, bổ sung cho phù hợp với cam kết quốc tế và thực tế sau hai năm Việt Nam trở thành thành viên chính thức WTO. Đó là luật thương mại, luật cạnh tranh, pháp lện chống bán phá giá, pháp lệnh bảo vệ người tiêu dung…đồng thời cần có những bộ luật mới để đáp ứng những đòi hỏi yêu cầu của nền kinh tế thị trường theo hướng tự do hoá thương mại cao hơn như luật bảo vệ người tiêu dùng, luật bán buôn, bán lẻ… Tất cả những nội dung trên nếu được các hiệp hội trong đó có hiệp hội các nhà bán lẻ tham gia thì chắc chắn sẽ tốt hơn.

Trong điều kiện hội nhập ngày càng sâu rộng hơn, thực hiện cam kết WTO thì những biện pháp hành chính trong điều hành thị trường của các cơ quan quản lý sẽ giảm bớt và không còn phát huy tác dụng thì hiệp hội giữ vai trò trong điều hoà các quan hệ nói chung và quan hệ thương mại nói riêng theo pháp luật quy định và theo thông lệ quốc tế. Trong các tranh chấp thương mại trong một quốc gia, giữa các quốc gia, giữa các doanh nghiệp sẽ phát sinh những vụ kiện thì vai trò hiệp hội có thể sẽ đóng vai trò là người khởi kiện hoặc có thể là người đứng ra bảo vệ quyền lợi hợp pháp của ngành hàng đó hoặc cá thể một thành viên của của hiệp hội trong các vụ kiện ví dụ như hiệp hội chế biến thuỷ sản Việt Nam, hiệp hội da giày Việt Nam … đã từng đứng ra trong các vụ kiện các doanh nghiệp Việt Nam trong thời gian vừa qua…

Trên đây là một số nội dung tôi muốn đề cập đến vai trò của khu vực kinh tế tư nhân, hiệp hội ngành hàng trong hoạch định chính sách nói chung và chính sách thương mại nói riêng.

Do các doanh nghiệp khu vực kinh tế tư nhân ở Việt Nam còn non, đặc biệt có những khó khăn về tài chính, về kinh nghiệm, về quản lý, về tiếp thị, vì vậy việc hỗ trợ kỹ thuật cho họ là cần thiết đặc biệt là hỗ trợ để nâng cao trình độ pháp luật, luật lệ quốc tế về quản trị, về năng lực tiếp thị có thể bằng các dự dự án nhỏ phù hợp, dự án EU – VN MUTRAP III có thể tiếp tục hỗ trợ kỹ thuật cho các doanh nghiệp vừa và nhỏ, cho một số hiệp hội ngành hàng trong đó có hiệp hội các nhà bán le Việt Nam để thực hiện nâng cao năng lực pháp lý, nâng cao trình độ quản lý, năng lực thực hiện chuyên môn của hiệp hội, doanh nghiệp, doanh nhân trong lĩnh vực thương mại.
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